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A prueba la Ley 62

@@® Radican primera solicitud de un broyecto bajo el requisito
de Estudios de Impacto Econémico.Regional que ordena estatuto
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B La primera solicitud para esta-
blecer un negocio bajo el nuevo
Reglamento de los Estudios de Tm-
pacto Regional esti ya en proceso y
pondrd a prueba este novel me-
canismo dispuesto por la Ley de
Apoyo a la Microempresa, al Pe-
quefioc y Mediano Comerciante,
aprobada en €l afio 2014

El estatuto, que es la Ley 62 de
2014, establece que este estudio “se-
14 la herramienta esencial para eva-
luar adecuadamente el impacto de
proyectos de considerables pies cua-
drados en el renglon de ventas al
detal y al por mayor™.

Este primer estudio corresponde a
un proyecio de la empresa Dorado
Emergency and Ambulatory Servi-
ces para desarrollar el Dorado Me-
dical Shopping Village, un proyecto
comercial de160,000 pies cuadrados
en el municipio de Dorado, se in-
formo a El Nueve Dia.

Fue preparado por la compafiia H.
Calero Consulting Group, de la eco-
nomista Heidie Calero, una de los
seis profesionales en economia que
certificé la Junta de Plamificacién pa-
Ta realizar estos estudics.

La propuesta fue presentada ori-
ginalmente ante la Junta de Plani-
ficacién, que, tras evaluarla, la Te-
mitié a la Compaiiia de Comercio y
Exportacién, que inicid ya su eva-
Iluacién. Esta debe culminar con una
recomendacion a la Oficina de Ge-
rencia de Permisos (OGPe), que ten-
dré la palabra final.

LA JUNTA DE PLANIFIGACIGN. ‘En tér-
minos de estudios, solamente ha
llegado uno, que ya-se evalud”, de- econormista Luis Benitez.
claré el direcior del Programa de

a la dificultad para obtener infor-
Este adelantd que el estudio no macion de ventas de los negocios de
Planificacién Econérnica y Social de  completd el estimado de “impacto 1a zona.
la Junta de Planificacién, el también ~ de concentracion” requerido debido
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Las ventas de
autos inician
en negativo

Enero report6 una caida
de 12% comparado con
el mismo mes en 2015

Yalia Rivera Cruz
yrivera@elnuevodia.com
Twitter: @yalixariveraEND

@ Las ventas de autos arran-
caron en enero de 2016 con una
dramatica caida de -121% (772
unidades menos) en compa-
Tacién con el mismo mes de
2015, lo que lo convierte en €l
m4s bajo en ventas en los pa-
sados cinco afios, informo el
Grupe Unido de Imporiadores
de Automéviles (GUIA),

“La situacién es grave. No he-
mos experimentado un mes de
enero en detrimento como es-
te; representa el vigesimocuar-
to mes, de los ltimos veinti-
séis, en el cual vemos contrac-
cién en ventas, comparado con
el mismo periodo del afio an-
terior”, indicé Ricardo M.
Garcia, presidente de GUIA.

Garcia explicd que “Ia proyec-
cién en ventas parael 2016 es de
77,000 unidades, una desace-
leracién de -5.4%, por lo que
comenzar €l afio con una caida
de doble digito nos produce
gran preocupacion, ya que es
mucho mias dramatico de lo
anticipado. Ahora, nos enfren-
tamos al peor mes de enero que
se ha visto en récord”.

“Al menos 32,000 personas
trabajan, de forma directa e in-
directa, para la industria de au-
tos en Puerto Rico. Nuesira in-
quietud también los inchyye a
ellos, que dependen de este sec-
tor, asicomo alos miles de con-
sumidores que han postergado
su decision de camnbiar su auto
DOTuUne nuevo y més eficiente”,
concluyé Garcia.

Décima edicién
de EnterPRize

El programa de capacitacio
empresarial comenzo su
nuevo ciclo de talleres

con 25 semifinalistas

© Con 25 semifinalistas que van ¢
agroempresas hasta aplicacione:
viles, la décima edicién de la
petencia EnterPRize comenzd su
de capacitacidon empresarial du
el pasado fin de semana, con un
sobre ]a herramienta de negocio
siness Model Canvas (BMC).

El grupo de semifinalistas coi
por la oportunidad de ganar pre
de capital semilla en varias categ
desde $5,000 hasta $15,000.

El taller de BMC, esquema que
da a las empresas incipientes a
tear de forma clara las piezas ¢
del modelo de negocio que prop
desarrollar, fue ofrecido por Mai
rrell, entrenador y facilitador
ficado por Strategyzer, un prog
desarrollado por Alex Osterwa
creador del BMC.

Terrell-gni6 a los participante
cada una de las secciones del ]

~ incluyendo la propuesta de valo

segmentos de cliente, la estructu
costos y las fuentes de ingresos
mo parte de la competencia,
“startup” debera trabajar sobr
BMC que ilustre claramente su
delo de negocio.

“Creo firmemente que el desa
delaeconomia de Puerto Rico se
en fomentar la mentalidad em;
dedora, come hace Grupo Guay.
Presenté el BMC como una h
mienta esencial para comenzar
cer y manejar una compariia er
dindmico ecosistema empresa
sefiald Terrell.

El objetivo de EnterPRize es p
ciar el desarrollo de nuevas emnp
mediante un curriculo educath
guroso, mentoria y acceso a cap
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Laura Cantere, directora ejec
de Grupo Guayacan.




Un proyecto propuesto
para Dorado es el primero

Estudio de impacto
ya esta en mancs de
Compairiia de Comercio
y Exportacion

VIENE DE LA PORTADA DE NEGOCIDS

© "Nosotros lo enviamos a Comercio
v Exportacion, ya ese estudio salié de
12 Junta. Ellos han estado trabajando
en una guia ¥ nosotros le hicimos una
serie de sugerencias sobre ese par-
tcular porque la guia va dirigida a
c6mo se van a evaluar los proyectos”,
indico Benitez.

La carta que envid el presidente dela
Junta, Luis Garcia Pelatti, al director
de la Compafifa de Comercic ¥ Ex-
portacion (CCE), Francisco Chévere,
advierte que el estudio cumplid con
todos los requisitos excepio el de im-
pacto de conceniracion, por lo que esie
serd uno de los temas que estardn bajo
evaluacién durante este proceso.

Benitez entiende que en el curso de
esta evaluacion se irdn haciendo los
ajustes que la realidad imponga.

COMERCIO ¥ EXPORTACION. Chévere
indicg, por su parte, que la carta de la
Junta con el estudio fue referido a la
Divisién de Estudios de Mercados y

ILa propﬁesta ahora estd bajo la ewluacmn de la Compafiia de
Comercio y Exporiacién, cuyo director es Francisco Chévere.

Economia, que estari a cargo de estas
evaluaciones.

Informd gue los proponentes de este
proyecto presentan un desarrollo co-
mercial que va a tener un drea de
servicios médicos, almacén para dis-
iribucitn, venta de equipos médicos al
‘DOr MEYOr ¥ un &rea comercial mixta
de tiendas, restaurantes y oficinas.

"Esto se evaldia por los economistas
nuestros ¥ se verifica la veracidad de
los datos que ellos establecen en el

estudio y se revisa la metodologia. Es-
t0 lo que mide es el efecto neto de la
actividad propuesta en el area, en la
regidn y en los demas comercios, par-
ticularmente los pequefios y media-
nos, A [0s0iT0s N0S corresponde eva-
Tuar, validar, corroborar las recomen-
daciones que surgen del estudio”.

El préximo paso es la OGPe o el Mu-
nicipio Auténomo que otorgaria el
permiso. “Nosotros entonces le hace-
mos una recomendacién a OGPe so-

bre si se debe conceder el permiso
para construccién y el permiso de uso.
Le recomendarnos tarmbién si hay al-
gun tipo de mitigacion, si va a haber
algtin tipo de impacto negativo en los
empleos en €l 4rea, en los recaudos, o
en los comercios del 4rea”.

El director dela CCE reconoce que la
ley no le impone un plazo para so-
meter su recomendacion pero asegu-
ra que “nosotros internamente nos
trazamos una meta de 30 dias”.

Chévere aceptd también que hay di-
ficultad para obtener algunos datos y
no descarté gue, como resultado del
proceso, se realicen algunos ajustes a
los numerosos requisitos dispuestos.

Asegur6, mienitas tanto, que hay
otros proyectos que estin preparando
¥ya sus estudios.

HEID] CALERD, La autora de este pri-
mer estudio explice que para realizar
el mismo se utilizd la metodologia que
se habia utilizado anteriormente en
Z otros estudios de su empresa.
% Confirmé queno se hizo el “impacto
de conceniracidn” por no contar con
la informacién que se supone que pro-
duzca el Gobierno. “Nosotros no te-
niamoes acceso a esa informacién”,
que requiere conocer la venta de los
distintos negocios en el area.

Comentd también que selesrequiere
a los proponentes hacer un inventario
de todos los terrenos baldios que po-
drian ser utilizados por un proyecto, y
advirtié que es un costo extraordina-
ric para un cliente, ademds que resulia
innecesario pues los proponentes ya
tienen sus propios terrenos.

“Ese tipo de cosa todavia requiere un
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poco de afinamiento”, sefiald.
Reconocio la incertidumbre que re-
presenta ser los primeros. “No hemos
pasado el crisol todavia de c6mo es
que se va a ver esto en todo este pro-
cedimiento”, sostuvo la economista.
“Estarnos esperando ver coma va a ser
esta primera experiencia”. :
Sobre el nuevo requisito, opind que
“es muy positivo, muy completos los
4ngulos. Hay algunas cosas que me
parecen un poco costosas, especial-
mente cuando el cliente puede ser un
empresario mediano o pequefio”.

“A nosotros nos
corresponde validar,
corroborar las
recomendaciones gue

surgen del estudio”

FRANCISCC( CHEVERE

REGLAMENTD

Nirnero que lleva el reglamento de los
Estudios de Impacto Econdmico Regio-
nal aprobado por la Junta de Planifica-
cion. El mismo entro en vigor en junio
de 2015 y establece los requisitos que
deben cumplir estos anélisis

Laliberfad que DUSCanas;
conlawoferia que sonabas




